
先生業のための新規開業セミナー
～ 収入の真実と、失敗しないための５ステップ～

先生ビジネスプロデューサー🄬

五十嵐和也

士業、コンサルタント、コーチ、講師 など
「先生業🄬」で独立開業、新規事業スタートしたい方へ

※「先生業」「先生ビジネス」「先生ビジネスプロデューサー」は、志師塾を運営する（株）エクスウィルパートナーズの登録商標です。



講師紹介：五十嵐和也（いがらしかずや）

◆株式会社エクスウィルパートナーズ 代表取締役社長

◆一般社団法人 先生ビジネス共同協会 代表理事

◆先生業向けビジネススクール“志師塾”塾長

◆士業・コンサル・講師・コーチなど、

“先生ビジネス”の第一人者
»1,000名超の先生業をプロデュース。

»2,000名超の先生業コミュニティを主催。
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◆ 1978年、神戸生まれ
◆ 神戸大学卒業 一橋大学大学院MBA修了
◆ NECに入社、システムエンジニア・コンサルを経験
◆ 30歳で独立起業、現在は、スクール・コミュニティ運営・レンタルオフィス・

Webサービスなど、9事業を展開中。
◆ 趣味：サルサダンス、三国志、ゴルフ
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本日お伝えしたいことは・・・

先生業の収入の実態と

開業・新規事業スタートまでの正しいステップ

Copyright 志師塾 All Rights Reserved. 2



質問

事業主の

平均所得（≒年収）は？
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答え

約419万円
（給与所得は、約726万円）

出所：国税庁「申告所得税標本調査（令和2年分）」より
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質問

同じ生活水準のためには、

会社員の年収に比べ、

年商（売上）はいくら必要か？
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答え

約1.5倍
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質問

いくらの年商を目指すか？
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（参考） 志師塾の卒業生の統計
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300万円以下, 19%

300～600万円, 14%

600～1000万円, 18%
1000～2000万円, 25%

2000～3000万円, 9%

3000～1億円, 14%

1億円超, 2%

受講後の年商

約50％が、年商1,000万円超



先生業の年商

ｽﾃｰｼﾞ 名称 売上目安

１ 模索期 0円

２ 仮説検証期 月商30万円
（年商約300万円）

2.5 下積み期
月商30～
100万円

３ 売れっ子 年商1,000万円

４ 第一人者 年商3,000万円

５ 事業家 年商1億円超
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先生ビジネスの成長ステージ

目指す水準



月商100万円時代 （年商約1,000万円ペース）
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研修（助成金） 199,500

教材づくり（資格予備校） 90,000

コンサル（専門家派遣） 25,000

コンサル（直受注） 250,000

セミナー講師（公的機関） 20,000

コンサル（下請け） 30,000

研修会社の研修（下請け） 245,000

主催セミナー・講座 35,800

月商計 1,016,300

ある月の売上構成

売れっ子♪

残るお金が少ない、不安定、先行き見えず、変え方分からない、時間が無い

月の稼働時間：約500時間 時給：約2,000円



月商300万円時代 （年商約3,000万円ペース）
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研修（助成金） 199,500

教材づくり（資格予備校） 90,000

コンサル（専門家派遣） 25,000

コンサル（直受注） 250,000

セミナー講師（公的機関） 20,000

コンサル（下請け） 30,000

研修会社の研修（下請け） 245,000

主催セミナー・講座 35,800

月商計 1,016,300

－

－

－

1,130,000

125,000

－

－

2,135,800

3,390,800

月商100万円→300万円の変化

資金に余力あり、次の投資（未来）を考える、プライベートも充実

月の稼働時間：約150時間 時給：約20,000円（10倍）



月商1,000万円時代 （年商約1億円ペース）
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コンサル 1,130,000

講師（主催：自分講師） 2,135,800

講師（公的機関） 125,000

合計 3,390,800

コンサル 300,000

講師（自分講師） 1,864,000

講師（他人講師） 5,802,000

会員制サービス 416,000

Web制作 1,122,000

レンタルオフィス 920,000

合計 10,424,000

月商300万円→月商1,000万円での、月商の変化

仲間とのチャレンジ、広く社会貢献、時間は少し逼迫

月の稼働時間：約250時間 “自分の”時給：約40,000円（2倍）



質問

年商1,000万円の

適正時給は？
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必要な時給

週５日稼働
月160時間

（20日×8時間）

週３日稼働
月96時間

（12日×8時間）

年商1,000万円
（月商83万円）

5,208円/時
（1,000万÷12月÷160時間）

8,681円/時
（1,000万÷12月÷96時間）

年商3,000万円
（月商250万円）

15,625円/時
（3,000万÷12月÷160時間）

26,042円/時
（3,000万÷12月÷96時間）
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年商1,000万円を達成する６つのモデル （実例をもとに）

１．顧問型

・10万円/月 × 12か月 × 10件 ＝ 1,200万円

・3万円/月 × 12か月 × 30件 ＝ 1,080万円

２．プロジェクト型

・50万円 × 12件 ＋ 100万円 × 6件 ＝ 1,200万円

・8万円 × 12件/月 × 12か月  ＝ 1,152万円

３．研修型

・9万円 × 10日/月 × 12か月 ＝ 1,080万円

４．会員ビジネス型

・18,000円/月 × 50人 × 12か月 ＝ 1,080万円

５．手数料収入型

・（20万円×3件/月 ＋ 10万円×4件/月）× 12か月 ＝ 1,200万円

６．講座型

・30万円 × 10名 × 4回 ＝ 1,200万円
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年商3,000万円を達成する６つのモデル （実例をもとに）

１．顧問型

・25万円/月 × 12か月 × 10件 ＝ 3,000万円

２．プロジェクト型

・100万円 × 12件 ＋ 300万円 × 6件 ＝ 3,000万円

・250万円 × 12件 ＝ 3,000万円

３．研修型

・90万円 × 月3件 × 12か月 ＝ 3,240万円

４．会員ビジネス型

・10,000円/月 × 300人 × 12か月 ＝ 3,600万円

・3,000円/月 × 600人 × 12か月 ＋ 10,000円/月 × 90人 × 12か月 ＝ 3,240万円

５．手数料収入型

・80万円 × 4件/月 × 12か月 ＝ 3,840万円

６．講座型

・48万円 × 20名 × 4回 ＝ 3,840万円

Copyright 志師塾 All Rights Reserved. 16

現実には組み合わせ



年商3,000万円のモデル

展示会営業🄬コンサルタント 中小企業診断士 清永健一さん

～独立開業後、２年で年商3,000万円を突破～
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どのように進めれば良いのか？
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先生業を始めるまでの５ステップ
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Step１ 想い（志）の醸成・目標設定

Step２ キラーコンテンツ開発

Step３ 失敗しないための仮説検証

Step４ スムーズな開業手続き

Step５ 集客・営業の加速



成功する事業領域
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やりたいこと

できること 儲かること

経験の棚卸が必要

顧客・ライバルの調査

20



質問

「君の志は何ですか？」
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家族には、早い段階から応援してもらう
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出所： 中小企業白書

志師塾チャンネル（YouTube）
「独立起業で家族に反対された、どうする？」

応援される割合２割くらい

https://youtu.be/FQk0nFtJp-Y?si=mkGf_1RNsAiVv7yl
https://youtu.be/FQk0nFtJp-Y?si=mkGf_1RNsAiVv7yl
https://youtu.be/FQk0nFtJp-Y?si=mkGf_1RNsAiVv7yl


キラーコンテンツ開発までの７つのステップ
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コンセプト
（選ばれる理由）

肩書/ｷｬｯﾁｺﾋﾟｰ/ﾌﾟﾛﾌｨｰﾙ 商品サービス

自己棚卸 調査（顧客・競合）

仮説検証テスト

１ ２

４ ５

７

３

チラシ作成
６

キラーコンテンツ

独自力

商品力伝達力



キラーコンテンツを反映した、チラシの例
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ﾀｰｹﾞｯﾄ
ｺﾋﾟｰ

ｷｬｯﾁ
ｺﾋﾟｰ

ｽﾘｯﾌﾟ
ｲﾝ

特徴

証拠

商品
説明

特典

ﾌﾟﾛ
ﾌｨｰﾙ

価格・
申込方法



仮説検証に重要な人脈は、早めに構築を
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人脈を作るための、1to1の重要性
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YouTube
【成功事例】中小企業診断士がWebなし開業半年で年収1700万円超

https://youtu.be/cg4cyLZ9GYA?si=jEx6PvWvB7A_FcEs
https://youtu.be/cg4cyLZ9GYA?si=jEx6PvWvB7A_FcEs
https://youtu.be/cg4cyLZ9GYA?si=jEx6PvWvB7A_FcEs


副業と本業の関係

◆本業 ＋ 非収益の副業 （ボランティア）

◆本業 ＋ 副業 （補助収益レベル）

◆本業 ＋ 複業 （がっつり）

◆「独立開業」が前提の副業
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副業ＯＫな会社？それ以外？
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まず、会社の就業規則、社内ルール、実績などを確認！

社内申請手続きを
行い、スタート

小遣い程度を副業と
認めるかは会社次第

※詳しい内容については、税務署、
税理士、社労士にご確認ください。

規則不明副業ＯＫ 副業禁止

開業届

事業
所得

確定申告

雑所得

確定申告
（２０万超）

住民税申告

退職後
本業に

退職後に開業し、本業に

会社の慣行
による

「見えない資産」
を蓄積

（人脈、知識、
スキル等）

黙認 禁止



副業でも、年商1,000万円は可能
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【収益の目安】
本業：副業 ＝ ３：１



先生業の年商

ｽﾃｰｼﾞ 名称 売上目安

１ 模索期 0円

２ 仮説検証期 月商30万円
（年商約300万円）

2.5 下積み期
月商30～
100万円

３ 売れっ子 年商1,000万円

４ 第一人者 年商3,000万円

５ 事業家 年商1億円超
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先生ビジネスの成長ステージ

副
業



スムーズな開業手続き

代表的な開業手続き

◆開業届/会社設立

◆社会保険（健康保険、国民年金、等）に加入

◆（必要であれば）各種登録、許認可

◆ローン・クレジットカードなどの審査（退職前を推奨）

◆退職手続き

◆銀行口座の準備

◆印鑑の作成

◆オフィス選定/住所準備

◆メンターの選定

◆請求書や確定申告などの経理の準備

◆営業ツール作成 （名刺、ＨＰ など）

◆資金調達 （日本政策金融公庫/信用保証協会）

◆知人への開業案内
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キラーコンテンツ

先生ビジネスを成功させる“受注力” ７つの能力
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コンセプト（選ばれる理由）

個別
相談

セミナー

商品・サービス肩書/キャッチコピー/プロフィール

独自力

商品力伝達力

高額力 決定力

集客力

興味 信頼 誘導

オンライン
・ｿｰｼｬﾙﾒﾃﾞｨｱ
・HP
・集客用ページ

オフライン
・チラシ
・紹介
・JV（提携）

相互支援／人脈仲間力



いつやれば良いのか？
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短期型 （３か月前からスタート）
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Step１ 想い（志）の醸成・目標設定

Step２ キラーコンテンツ開発

Step３ 失敗しないための仮説検証

Step４ スムーズな開業手続き

Step５ 成功に向けた営業活動

３か月前

３か月前

２か月前

１か月前

スタート！

１か月

１か月

１か月



標準型 （６か月前からスタート）
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Step１ 想い（志）の醸成・目標設定

Step２ キラーコンテンツ開発

Step３ 失敗しないための仮説検証

Step４ スムーズな開業手続き

Step５ 成功に向けた営業活動

６か月前

５か月前

３か月前

１か月前

スタート！

３か月

２か月

１か月



確実型 （１年前からスタート）
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Step１ 想い（志）の醸成・目標設定

Step２ キラーコンテンツ開発

Step３ 失敗しないための仮説検証

Step４ スムーズな開業手続き

Step５ 成功に向けた営業活動

12か月前

10か月前

６か月前

２か月前

スタート！

６か月

４か月

２か月



（ワーク） 未来に日付を入れましょう！
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Step１ 想い（志）の醸成・目標設定

Step２ キラーコンテンツ開発

Step３ 失敗しないための仮説検証

Step４ スムーズな開業手続き

Step５ 成功に向けた営業活動

（ 年 月）

（ 年 月）

（ 年 月）

（ 年 月）

（ 年 月）



成功に必要な２つのもの
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実行計画 実行環境×



先生ビジネスの成功に向けた“環境づくり”

◆ともに成長する仲間を作る

◆ペースメーカーを見つける

◆起業家精神を身につける
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先生業を始めるまでの５ステップ
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Step１ 想い（志）の醸成・目標設定

Step２ キラーコンテンツ開発

Step３ 失敗しないための仮説検証

Step４ スムーズな開業手続き

Step５ 集客・営業の加速



キラーコンテンツ開発を、より詳しく知りたい方へ
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※セミナー動画視聴の方は、「5,000円→無料」とさせて頂きます。
https://44jyuku.com/lp/sensei_biz/introduction?p=1050

特別招待URL

https://44jyuku.com/lp/sensei_biz/introduction?p=1050
https://44jyuku.com/lp/sensei_biz/introduction?p=1050


本資料に関するお問い合わせは、

下記宛先までお願いいたします。

運営：株式会社エクスウィルパートナーズ

Mail：customer@44jyuku.com

Tel：03-5937-2346

HP：https://44jyuku.com/

〒160-0023 東京都新宿区西新宿7-2-5 ＴＨ西新宿ビル5階

（注）ExWillPartnersの許可なしに本資料の複製・配布を禁止します。
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